
教育費無償化スタート年度の入園説明会で、先生は何をお伝えしますか？こんにちは、安堂達也です。
毎年好評の「入園説明会」運営セミナーを開催いたします。昨年度の受講者からも、「この方法で本当に
保護者から拍手が湧いた！」「会場でほとんどの人が入園願書を書いてくれた！」「結果から言うと、２ク
ラス分増えました！」こうした奇跡のような言葉を集めるノウハウは、知って試せば天国。知らずにやり
すごせば・・・。今回は、午前と午後の２部制です。どうぞ、お早めにお申し込み下さい！

やり方を知らずに
入園児数を減らすのはもったいない！

開催概要①以下申込書にご記入の上、フリーダイヤルでＦＡＸ送信して下さい
②受付次第随時、代金引換で【受講票と会場案内】を郵送します

お申込みは今すぐどうぞ！

対象

※代金引換以外のお支払い方法をご希望の場合は、電話連絡下さい。
※送信後10日以上受講票到着が無い場合は、ご一報下さい。

株式会社安堂プランニング代表取
締役 幼稚園☆元気塾主宰 幼稚園
経営コンサルタント・研修講師 交
流分析心理カウンセラー
著書に「園児を集める49のヒント」
民衆社、「できる人の会話術」学研
ほか

主要講師紹介

主催：株式会社安堂プランニング

幼稚園理事長、園長、説明担当者

平成31年 6月29日（土）日程

東京都江戸川区船堀 ※お申込者に通知します。会場

会費   

〒326-0011 栃木県足利市大沼田町99-2

TEL.0120-36-2023
FAX.0284-90-2021
H P.幼稚園研修.com

この講座でお伝えするのは この講座から得られるものは
●個別見学会で即決される対応法まで得られる
●アンケートの「入園したい」率が急上昇
●「入園願書」その場で提出者が激増
●成功する説明会の式次第テンプレート
●泣ける話し方のシナリオ台本テンプレート
●質疑応答で信頼を獲得する安堂流傾聴の奥義
●全職員が一体となって作り上げる募集体制
●「思っていた」園長の世界観を実現する方法
●目からウロコのコミュニケーション技ザクザク

●入園説明会成功の秘訣とは何か
●説明会を成功させる３つの柱とは
●保護者の情動を促す言葉とは
●保護者の期待に応える準備とは
●女性心理と男性心理の違いの活用とは
●「いつでも訊いて下さい」が駄目な理由
●願書の回収率が劇的に高まる具体的手法
●終了時に必要なアンケート調査ノウハウ
●
●
不足も超過も慌てない受付前準備の方法
説明会の成功シナリオをまるごと贈呈

安堂 達也 あんどう たつや

午前の部 10:00～13:00
午後の部 14:30～17:30

お一人様16,200円（同伴者お一人8,100円）

ファックス申込書 お申し込みはこのまま切らずに

園名 TEL FAX

E-mail住所

お選び下さい ご参加者名 お役職 ご参加者名 お役職
□ 午前の部
10:00～13:00

□ 午後の部
14:30～17:30

〒

※お支払い方法は、受講票を受け取る際の代金引換です。
※先着順に受付し、24名で〆切ります。

保護者の心をつかむ『入園説明会のやり方』講座

時間 ※内容はどちらも同じです


